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Biznes dla cierpliwych

Zatozona w roku 1989 firma EWPA z podpoznanskich Komornik nalezy do najbardziej doswiadczo-
nych uczestnikow rynku maszyn budowlanych. Od poczqtku jest zwigzana z markq Honda Power
oraz firmq Bomag — swiatowym liderem w produkcji maszyn zageszczajqcych. Posiada rowniez
autoryzowane przedstawicielstwa na Polske takich firm, jak Terex, Gehl, Tatra, Light Equipment,
a w regionie jest takze dealerem sprzetu marki Atlas Copco, Makita, Master, Himoinsa. Fachowq
obstuge klienta gwarantujq profesjonalna zatoga i nowoczesne zaplecze techniczne, zapewniajq-
ce sprawny serwis oraz zaopatrzenie w czesci. Oprocz sprzedazy firma prowadzi na terenie catego
kraju rowniez wynajem maszyn za posrednictwem swojej spotki-corki EWPA-Majster. O tej coraz
popularniejszej formie zaopatrzenia klientow w technike budowlanq z jej dyrektorem d.s. rozwoju

Tobiaszem Atraszkiewiczem rozmawiat Michat Gawronski.

atb — Czy wynajem to dobry pomyst na biznes?

Tobiasz Atraszkiewicz — Wynajem to biznes dla cierpliwych. Je-
sli juz ktos sie zdecyduje na wypozyczalnie sprzetu budowlane-
go, powinien liczy¢ sie z dtugim okresem zwrotu kapitatu. Aby
w ogble zaistnie¢ na rynku wynajmu, nalezy réwniez zainwesto-
wac bardzo duze kwoty. Poza tym bez sieci, struktur, ,know how”
i znacznej ilosci sprzetu budowlanego nie ma co zaczynac.

Wypozyczanie maszyn jest trudne, czego dowodem jest upadek
wigkszosci lokalnych wypozyczalni w Polsce. Prowadzenie biznesu
tego typu wymaga pofaczenia takich elementéw, jak umiejetnosc
negocjacji, dobra logistyka, zarzadzanie i planowanie strategicz-
ne. Nie jest rowniez tajemnica, ze po otwarciu nowa wypozyczal-
nia staje sie obiektem zainteresowania wszystkich ztodziei w oko-
licy. Jak wida¢, my sobie z tym wszystkim poradzilismy.

— Co w firmie EWPA mozna wynajqc?

— Lista jest dos¢ dtuga. Katalog obejmuije flote liczaca ponad 2000
sztuk réznego rodzaju maszyn i urzadzen budowlanych, dostepnych
w 17 wypozyczalniach w Polsce. Oferujemy przede wszystkim ,,kla-
syke”: zageszczarki, walce, koparko-tadowarki, fadowarki, agregaty,
sprezarki itp. Oprocz tego wynajmujemy réwniez urzadzenia specja-
listyczne, mniej popularne, m.in. takie jak: wozidta z koszem obro-
towym, frezarki do pniakéw na wysiegniku koparki, zageszczarki ze
wskaznikiem statecznosci podfoza czy myjki na wode o cisnieniu 500
baréw. Ten asortyment zapracowat na bardzo dobra opinie wsréd
klientow, ktorzy uwazaja, ze jesli jakiejs maszyny nie ma w ofercie
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zadna firma, prawdopodobnie
znajdzie sie ja u nas. ,,Zadzwon
do EWPA, tam moga taka miec¢”
— to czesta rada wymieniana
przez uzytkownikow sprzetu.
| tego bedziemy sie trzymac.

— Maszyny jakich marek cie-
szq sie najwiekszym powod:ze-
niem?

— W segmencie sprzetu lek-
kiego i Sredniego staramy
sie oferowa¢ maszyny przy-
najmniej dwoéch marek, aby
klient miat wybor. Jesli chodzi
o sprzet ciezszy, stosujemy
strategie przywiazania do jed-
nej marki, co zapewnia wyz-
sz jakoSC i sprawnos¢ maszyn
dzieki standaryzacji serwisu,
logistyki, czesci zamiennych.
W wypadku koparek, tado-
warek, koparko-tadowarek
wynajmujemy tylko sprzet
marki Terex, ciezkich walcéw
wibracyjnych — maszyny Bo-
mag, a minitadowarek — Gehl.
Jednak juz w sprzecie lekkim
oferujemy na przyktad spre-
zarki Atlas Copco i Compair,
agregaty pradotworcze Himo-
insa i Fogo, a elektronarzedzia
— Makita i Bosch.
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Tobiasz Atras.
dyrektor ds. rozwoju firmy EWPA.



— Jaka jest Zywotnos¢ ma-
szyny na wynajem i co sie z niq
dzieje po wycofaniu?

— To zalezy od maszyny. Mto-
ty pneumatyczne sa zuzyte
catkowicie po roku, a np. rusz-
towania — dopiero po 10 latach.
Stosowanie tylko oryginalnych
czesci zamiennych pozwala sku-
tecznie przedtuza¢ zywotnos¢
maszyn i zapewnia ich wysoka
jakos¢, ktora jest naszym prio-
rytetem. Jednak generalnie
80% sprzetu po osiagnieciu 3
lat jest kierowana do sprzeda-
2y, a na jego miejsce kupowany
jest nowy. Dzigki temu zawsze
oferujemy sprzet catkowicie
sprawny i bezpieczny. Na tym
nie warto oszczedzac¢. Ostat-
nio na stadionie w Warszawie
zginat pracownik, bo urwat sie
pojemnik do betonu wynajety
w wypozyczalni oferujacej tylko
stare i zuzyte maszyny.

— Do kogo kierujecie oferte
wynajmu? W jaki sposob docie-
racie do klientow?

— Naszym klientem moze
by¢ kazda firma, osoba czy in-
stytucja, ktéra cokolwiek bu-
duje. Obstugujemy zaréwno
wielopowierzchniowe obiekty
przemystowe, sportowe, mosty
czy autostrady, jak i budowy
osiedli mieszkaniowych, a na-
wet domkow jednorodzinnych.
Do klientow docieramy bezpo-
srednio na budowach, kontakt
osobisty jest najlepszy. Dzieki
temu mozemy trafniej zidenty-
fikowac ich potrzeby i szybciej
im sprostac. Poza tym jesteSmy
znani na rynku i wielu klientow
po prostu sie do nas zgtasza.

— Jakie sq warunki i koszty
wynajmu? Na jak dtugo wynaj-
mowane sq zwykle maszyny?

— Aby wynajmowac w EWPA,
wystarcza trzy dokumenty:
poswiadczajacy wpis do ewi-
dencji, nadania numeréw NIP
i Regon. Potem nastepuje krot-
ka weryfikacja i klient ma do
wyboru ponad 2 tys. maszyn
budowlanych. Jesli chodzi
o koszty wynajmu, EWPA ofe-

ruje sprzet po niskich cenach,
ktore wynikaja z zasady ,,duzy
moze wiecej i taniej”. Dla klien-
tow potrzebujacych wiekszych
ilosci sprzetu mamy specjalne,
bardzo korzystne warunki ce-
nowe.

Trudno okreslic sredni okres
wynajmu. Jego dtugos¢ zale-
zy bowiem takze od rodzaju
maszyny. Na przyktad wozidfa
wypozyczane s3 najczesciej na
krotkie okresy, za to ogrodzenia
budowlane, potrzebne przez
caty czas realizacji inwestycji,
zwykle sa wynajmowane na
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Nie mecz firmy. Leasing z nami to przyjemnos¢.

Swietna znajomos¢ rynku, procedur i rozwiazan legislacyjnych, obstuga na najwyzszym poziomie
i bezpieczenstwo finansowe gwarantowane przez najwieksza Grupe Leasingowa w Europie.

Tak rozumiemy leasing w nowoczesnym wydaniu dla Twojej firmy.

~1 Equipment Finance
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okres od 3 miesiecy do 2 lat. EWPA oferuje program wynajmu dtu-
goterminowego.

— Jak ocenia Pan koniunkture na rynku wynajmu maszyn? Jakie
sq plany firmy?

—Wychodzimy z kryzysu i to mnie cieszy. Na szczescie oferta EWPA
jest zdywersyfikowana, dzieki czemu trudny okres przezylismy w mia-
re dobrze. Jako firma z relatywnie niewielka liczba kredytéw, EWPA
nie jest uzalezniona od bankéw i dysponuje wiasnym kapitatem. Poza
tym posiadamy cata biblioteke planéw i koncepcji, ktérych nie mo-
Zzemy zrealizowac z powodu zbyt niskich mocy przerobowych. Nie
ukrywam, ze wsparcie duzego inwestora rozwiazatoby ten problem.
W tym roku bedziemy tez otwierac kolejne oddziaty, a w niedalekiej
przyszfosci planujemy ekspansje zagraniczna.

Dziekuje za rozmowe.
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Leasing to nie galery
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We support. You succeed.

www.sgef.pl
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